Proposta Comercial Confidencial

Diagnodstico Comercial &
Estruturacao de Vendas

Solucoes personalizadas para escalar suas vendas com previsibilidade,
automacao e um time de alta conversao.
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Agenda da Reuniao

O que abordaremos

ao longo da consultoria?

Q

Analise Interna

Diagnostico profundo dos processos atuais,
estrutura da equipe e gargalos operacionais.

Plano de Acao

Definicao clara dos entregaveis, cronograma e
responsaveis por cada etapa.

Analise de Concorréncia

Benchmarking estratégico para identificar

diferenciais e posicionamento de mercado.

Implementacao de CRM

Estruturacao tecnoldgica, automacoes de
cadéncia e funis de vendas inteligentes.

UIVAR DAS VENDAS

Insights e Oportunidades

Identificacao de alavancas de crescimento
rapido e melhorias de conversao.

d

Prazos e Investimento

Apresentacao detalhada da proposta comercial,
ROI estimado e condic¢des.



Quem é Roberta Laurent

Especialista em
Estruturacao Comercial

Referéncia no mercado consultivo, ajudando empresarios a estruturar processos comerciais
previsiveis para escalar o faturamento com consisténcia e organizacao.

+05 +170 +150M

Anos Empresas Gerados

De experiéncia liderando Atendidas e transformadas Em faturamento incremental
operacdes comerciais com nossa metodologia para Nossos clientes

UIVAR DAS VENDAS

100%

Resultados

Dos projetos entregues com
processo documentado



Cenario Atual

O Problema que
Voce Enfrenta

55

Sem Processo Estruturado

Dependéncia total do talento individual. Se o vendedor
sal, 0 conhecimento vai embora com ele, sem um
método replicavel.

Gestao no "Achismo"

Decisdes baseadas em intuicao, sem saber onde estao

0s gargalos reais da operacao, o CAC real ou a taxa de
conversao.

o

Time Sem Direcao

Equipe perdida sobre quem priorizar, como abordar e
qual préoximo passo dar. Cada um vende do seu jeito,
sem padrao.

n

Alta Rotatividade

Turnover elevado que drena recursos da empresa.
Contrata-se mal e treina-se pouco, gerando um ciclo de
baixa performance.

UIVAR DAS VENDAS

Sem CRM Perde Leads

Oportunidades valiosas esquecidas em planilhas ou
agendas de papel. Dinheiro deixado na mesa por falta
de follow-up.

Faturamento Instavel

A "montanha-russa" de receita. Meses bons seguidos de
guedas bruscas, sem previsibilidade de caixa para
investir.



Roadmap do Projeto

Visao Geral

Do Plano de Acgao

Q

Semanas 1-2

Diagndstico Estratégico

Imersao completa no negdcio,

analise de gargalos, definicao de ICP
e mapeamento da jornada atual do

cliente.

e Transformac¢do Comercial

©® Metodologia Validada

Semanas 2-4%

CRM & Automacoes

Implementacao técnica do CRM,
estruturacao de funis, configuracao
de automacdes e cadéncias de e-
mail.

© Duracao Total: ~8 Semanas

UIVAR DAS VENDAS

Metodologia em 4 Fases

e_0
‘s

Semanas 4-6
Capacitacao da Equipe

Treinamento do time comercial,
entrega de playbooks, scripts de
vendas e rituais de gestao.

00 Suporte Continuo

Semanas 6-8

Acompanhamento

Monitoramento de KPIs, ajustes
finos na estratégia, otimizacao de
conversao e entrega final.



| Fase o1
Diagnostico Estratégico

Mapeamento completo do cenario atual e identificacao de alavancas

UIVAR DAS VENDAS

Metodologia Exclusiva

Analise de
Funil de Vendas

Relatério de -.. Mapado

) v

Diagnéstico

Imersao profunda no negodcio e analise do
histdrico de vendas.

Entrevistas com a lideranca e time
comercial atual.

Auditoria de ferramentas e tecnologias
utilizadas.

ldentificacao dos principais gargalos de
conversao.

Analise SWOT comercial (Forcas, Fraquezas,
Oportunidades, Ameacas).

e Base para o Crescimento

“™*  Cliente Ideal (ICP)

Definicao clara do Perfil de Cliente Ideal
(ICP).

Criacao de Personas de compra e decisores.

Matriz de Dores e Necessidades por
segmento.

Mapeamento de objecdes frequentes e
argumentos de contorno.

Refinamento da Proposta de Valor (UVP).

Mapeamento da Jornada de Compra (do
lead ao fechamento).

Analise das taxas de conversao por etapa do
funil.

Avaliacao dos canais de aquisicao atuais
(Inbound/Outbound).

Diagnostico do processo de qualificacao de
leads.

Revisao do ciclo de vendas médio e ticket
médio.



S AR AR S

 rase 02
CRM & Automacoes

Estruturacao tecnoldgica para eficiéncia e previsibilidade

UIVAR DAS VENDAS

Metodologia Exclusiva

- Implementacao o Automacoes e Gestao e
“ / do CRM Cadéncias Documentacao

Configuracao completa da conta e perfis de
acesso.

Criacao de multiplos funis (Prospeccao,
Vendas, Pos-venda).

Personalizagao de campos, motivos de
perda e origens.

Migracao e higienizacao da base de dados
existente.

Integracao com canais de entrada (Site,
WhatsApp, Ads).

e Tecnologia a favor das Vendas

Estruturacao de fluxos de cadéncia de
atividades.

Automacao de tarefas repetitivas e
lembretes de follow-up.

Criacao de templates de e-mail, mensagens
e propostas.

Regras de distribuicao automatica de leads
(Roleta).

Alertas automaticos de estagnacao de
oportunidades.

Definicao de SLAs de atendimento (Tempo
e Tentativas).

Dashboards de gestao de atividades e
performance.

Documentagao dos processos operacionais
no CRM.

Visibilidade total do pipeline da equipe em
tempo real.

Controle de métricas de conversao e
motivos de perda.




 Fase 02
CapaCitagéo da EqUipe UIVAR DAS VENDAS

Desenvolvimento de habilidades, processos e padronizacao Alta Performance em Vendas
P Treinamento & Playbook & Iy Estruturacao &
- Capacitacao Scripts de Vendas Estratégia
v v v
Treinamento intensivo em Neurovendas. Criacao do Playbook de Vendas oficial. Definicao de papéis (Hunters, Closers, SDRs).
v v v
Técnicas avancadas de negociacao e Scripts de abordagem (Cold Call / Estratégia de Prospeccao (Canais e
fechamento. WhatsApp). Cadéncia).
v v v
Roleplays (simulagdes) e correcao de gaps. Templates de e-mails, follow-ups e Modelo de remuneracao variavel e
propostas. comissoes.
v
Desenvolvimento de soft skills comerciais. v v
Matriz de contorno de objecdes frequentes. Rituais de gestdo (Dailies, Semanais,
v Roleplays).
Mentoria e coaching 1.1 com liderancas. v
Padronizacao do discurso e tom de voz. v
v

Consultoria de uso do sistema do CRM SETIIEES els fsER S RISHS el

e Transformando Potencial em Resultado



Acompanhamento & Otimizacao

Monitoramento de resultados, ajustes finos e garantia de performance continua

UIVAR DAS VENDAS

Metodologia Exclusiva

" Dashboard de o Revisao e & Relatoério Final
Métricas e KPlIs

Definicao e implementacao dos KPlIs
principais (Key Performance Indicators).

Monitoramento de taxas de conversao por
etapa do funil.

Analise detalhada de CAC (Custo de
Aquisicao) e LTV (Lifetime Value).

Tracking de atividades do time (calls,
reunides, propostas enviadas).

Visualizacao de dados em tempo real para
tomada de decisao.

e Ciclo de Melhoria Continua

Ajustes Estratégicos

Reunides quinzenais de acompanhamento
e sprints de melhoria.

Analise qualitativa de chamadas gravadas
para feedback.

Refinamento de scripts e playbooks
baseados em objecdes reais.

Otimizacao continua de cadéncias de e-
mail e mensagens.

Testes A/B em abordagens de prospeccao.

Completo

Compilado executivo dos resultados obtidos
na consultoria.

Comparativo "Antes vs. Depois" da operacao
comercial.

Entrega da documentacao de processos
validados.

Plano de acao sugerido para os proximos 6
meses.

Sessao de encerramento e transferéncia de
know-how.



Proposta Comercial

° UIVAR DAS VENDAS
Investimento & Planos

# Consultoria Estratégica Investimento Total

R$ 20.000,00

Desenvolvimento de toda a inteligéncia comercial, processos e
12x R$2.465,60
¢ ?

v Fase 1: Diagndstico & ICP v Fase 3: Capacitacdo de Time é V|Sta R$24000’OO
v Fase 4: Acompanhamento v Playbooks & Scripts Aporte Unico
& Implementagéo de CRM Manutencao & Ferramentas: +R$ 600/mes

R$ 4.000,00

Recorréncia Mensal

+ R$ 600/més Incluso no Pacote

Configuracao técnica, automacgoes de fluxo e estruturacao de dados.
v Fase 2: Setup Completo v Automacdes de E-mail

v/ Estrutura de Funis v/ Dashboards de Gestao Consultoria Estratégica

Implementacao Técnica

Treinamento de Equipe

Documentacao Processos




Plano de Expansao

o o UIVAR DAS VENDAS
Quer Acelerar Ainda Mais??

r -—
Recomendado para Escalar

Prorrogacao Gestao Comercial Ativa

Nao tem tempo de gerenciar? Assumo a lideranca da sua operacao. R$3. o Oo

Investimento Mensal

: . / més
@ 3 Consultores Ativos Comerciais
Cada um com papel fundamental em garantir o crescimento —
saudavel do seu negocio.
@ Gestao Comercial Ativa O Que Esta Incluso?
Acompanhamento semanal do pipeline, forecast e cobranca de metas. Gestdo Comercial
+
° Rituais de Gestao & Reunides Semanais e el e
Alinhamento estratégico, roleplays e correcao de rota.
o Relatorios Executivos & Suporte *Contratacao opcional, disponivel para inicio

imediato apods a fase de implementacao do CRM.

Visao clara dos numeros e suporte continuo para a equipe.

e Potencialize seus Resultados



Por Que Fazer Agora?

UIVAR DAS VENDAS

Urgéncia de Mercado

"A melhor hora de estruturar fol ontem.

Mercado em Movimento

Seus concorrentes ja estao profissionalizando
o comercial. A cada dia sem estrutura, eles
ganham terreno.

Risco: Perda de Market Share

A segunda melhor € AGORA."

Y%

Leads Vazando

Sem cadéncia documentada e CRM, cerca de
40% dos leads sao esquecidos ou mal
trabalhados.

Risco: Dinheiro na Mesa

Vamos iniciar seu diagnoéstico?

fad

Gestao no Escuro

Sem dados confiaveis, vocé nao sabe onde
esta o gargalo. E impossivel otimizar o que
Nnao se mede.

Risco: Decisoes Erradas



Comparativo De Valor

UIVAR DAS VENDAS

Valor de Mercado (Itens Individuais)

Diagnostico Estratégico
R$ 5.000

Definicao de ICP
R$ 2.500

Analise de Funil
R$ 3.500

# Implementacao CRM
R$ 8.000

Automacoes & Fluxos
R$ 5.000

Scripts & Playbook
R$ 5.000

£ Treinamento de Equipe
R$ 7.500

Estruturacao Comercial
R$ 10.000

Definicao de KPlIs
R$ 3.000

Acompanhamento
R$ 6.000

R$ 55.500

R$ 24.000

R$ 55.500

o

Economia Real

R$ 31.500
<43% de reducio no custo totaD




UIVAR DAS VENDAS

Encerramento

Vamos Transformar Sua
Operacao Comercial?

O proximo passo € seu.

(21) 99954-9393 @robertalaurent_

uivardasvendas.com robertalaurent@uivardasvendas.com

Mais de 15 anos.| Centenas de empresas. |Resultados reais.
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